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INTRODUCTION FORMATION

JOUR1: (A

- PRESENTATION DU PROJET

- ETUDE DE MARCHE

- POSITIONNEMENT SUR MARCHE EXISTANT
- PREVISION DES VENTES

- MOYENS A METTRE EN CEUVRE

- CHOISIR UN STATUT JURIDIQUE ADAPTE

- SESITUER DANS SON PROJET

JOUR2: ~A\NV

- LE BUSINESS PLAN
- LES AIDES A LA CREATION
- CHOISIR UN PARTENAIRE FINANCIER

DEBAT ET CONCLUSION FORMATION





